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Référence 2010MFMTA69
Service Grand Groupe
Localisation Île-de-France
Contrat CDI
Secteur Environnement / Energie
Statut Cadre
Fonction 24 Ingénieur Commercial

Contexte et définition du poste

Pour notre client, Grand groupe international des services en Facility Management, en multitechnique et en efficacité
énergétique, qui conçoit, met en oeuvre et exploite des solutions permettant aux entreprises et aux collectivités de

mieux utiliser les énergies et de réduire leur impact environnemental en apportant une réelle valeur ajoutée aux
services à l'occupants de bâtiments tertiaires ou industriels, nous recherchons :

Ingénieur Commercial  Multitechnique- Meyzieu  (69)

Votre mission : 

Rattaché(e) hiérarchiquement à la Direction Commerciale, vous avez pour mission la valorisation de votre portefeuille
client ainsi que la prospection de marchés potentiels (grand tertiaire, collectivité locale, industrie...).
Vous participez au plan de prospection commerciale, organisez la prospection, identifiez les besoins de vos futurs
clients, présentez et valoriser des pistes d'amélioration. Vous élaborez les propositions commerciales, chiffrez la
maintenance P1 à P5 et toutes prestations multitechnique, soutenez votre offre devant vos clients. Vous serez basé
au sein d'une agence, votre responsable hiérarchique sera lui basé sur une autre région. Vos expériences en
prospection commerciale, montage d'offre et soutenance vous permettront de travailler en toute autonomie appuyé
par les équipes d'exploitation locales.

 

Profil recherché

De formation supérieure de commerce ou technique, vous avez une expérience réussie dans la prospection et la vente
de prestations de services auprès d'une clientèle grands comptes dans le secteur du bâtiment, de la gestion technique
immobilière, du Facilties Management ou de la maintenance multitechnique.
Autonomie, organisation, esprit de synthèse et qualité de négociateur sont les atouts indispensables pour réussir dans
ce poste. Doté(e) d'un tempérament  chasseur ou  développeur, vous vous épanouirez dans un poste tourné vers la
prospection de nouveaux clients mais aussi sur le développement d'un portefeuille existant en vous appuyant sur la
notoriété de l'entreprise, un des leaders sur son marché.

Participez au sein d'une équipe commerciale dynamique et humaine, au développement de solutions respectueuses
de l'environnement, en intégrant une entreprise acteur de la transition énergétique

Nous traiterons votre candidature en toute confidentialité
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Nous vous accompagnerons durant tout le processus de recrutement pour être au maximum de votre performance
lors de l'entretien avec notre client
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